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Úvod
• Podnikání - soustavná, cílevědomá činnost podnikatele za
účelem dosažení zisku.
– Soustavná  znamená, že činnost není vykonávána náhodně, ale že

se opakuje. (Podnikáním není, když se mi na zahradě urodí větší
množství jablek a já je prodám sousedovi.)

– Cílevědomá činnost je záměrná činnost, předem promyšlená.
– Ziskovost je důležitý znak podnikání, ale neznamená, že každý rok

musí podnikatel zisku dosáhnout.

• Podnikání je vymezeno obchodním zákoníkem, dále pak
živnostenské podnikání je specifikováno v živnostenském
zákoně.



Podnikatel
• Podnikatelem může být fyzická osoba starší 18 let věku.

Dále pro podnikání musí splňovat všeobecné náležitosti,
kterými jsou:
– Bezúhonnost (čistý trestní rejstřík)
– Bezdlužnost (potvrzením z FÚ)
– Svéprávnost

• Podle druhu podnikání musí podnikatel pro vybrané
činnosti splnit specifické podmínky, kterými mohou být
vzdělání v daném oboru, složení zvláštních zkoušek,
praxe v oboru, souhlas městského či obecního úřadu, u
právnický osob složení členské základního vkladu…



Podnikatel
• Nesplňuje-li podnikatel např. praxi, může přebrat za
něho odbornou odpovědnost jiná osoba, tzv.
odpovědný zástupce.

• Při podnikání je ve většině případů na začátku třeba
investic. Podnikatel by proto před zahájením
podnikatelské činnosti měl mít vypracovaný
podnikatelský záměr.



Podnikatelský záměr
• Podnikatelský záměr sleduje:

– Co všechno je třeba mít pro zahájení podnikání?
– Co bude třeba během podnikatelské činnosti?
– Jaké budou náklady na začátku a během podnikání?
– Jak se budou tyto náklady snižovat?
– Jaké budou příjmy z podnikání
– Pro jaké skupiny zákazníků (pro jaký segment trhu bude

podnikatel vyrábět)?
– Jaké budou výrobní náklady na jednotku produkce?
– Kdo poskytne případný úvěr, kdo bude ručit, jak zajistíme

potřebný kapitál?



Konec prezentace


